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Portuguesa, autora e escritora do livro
O Despertar do Coma Financeiro,
Carina é uma palestrante reconhecida
e mentora de alta performance para
empreendedores e empresarios.
Especialista em agilidade empresarial,
alavancagem e expansao de negbécios, é
a criadora da metodologia exclusiva de
Gestao das Emocodes nas Financas
Empresariais, que tem transformado
empresas e lideres.

Carina é CEO da Eventoria Pro, a maior
empresa em Portugal dedicada a
captacao de patrocinios para eventos,
destacando-se como uma referéncia na
maximizacao de resultados em eventos
corporativos.
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INTRODUCAO

Participar em eventos como expositor € uma oportunidade
Unica de gerar leads qualificados, aumentar a visibilidade
da sua marca e criar conexodes estratégicas. Este guia foi
desenvolvido para ajuda-lo a maximizar o impacto da sua
participacdo em eventos, com estratégias praticas antes,
durante e apds o evento.




PLANEJAMENTO
ESTRATEGICO
ANTES DO
EVENTO




DEFINICAO E
CONCEITO

Escolha os eventos certos:
Identifique eventos com publico-
alvo alinhado a sua marca.
Defina objetivos claros:
Estabeleca metas mensuraveis
como numero de leads
capturados.

Planeje o stand: Garanta um
design atraente e equipe bem
treinada




ESTRATEGIAS
DURANTE O EVENTO

01 ATRAIA 02 CAPTURE LEADS
VISITANTES DE FORMA
INTELIGENTE

Utilize ativacoes Use apps ou QR codes

criativas e interativas
para recolher

informacoes

FACA
NETWORKING
ESTRATEGICO

Conecte-se com
expositores e
participantes




ESTRATEGIAS POS-EVENTO

¢ Facafollow-up personalizado com leads capturados
nos primeiros dias.

¢ Avalie o sucesso: Utilize métricas definidas para
calcular o ROI.




Checklist Pratico

Antes do Evento:

[] Definir objetivos claros.

[] Escolherum stand com design atraente.
[] Treinar a equipe para abordar visitantes.

Durante o Evento:

] Capturar informacoes de leads com eficiéncia.

] Promover ativacoes ou demonstracoes interativas.
] Participar em sessoes de networking.
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Depois do Evento:

[] Enviar follow-up personalizado para leads capturados.
[] Analisar métricas de sucesso e ROI.

[ ] Reunir insights para melhorar futuras participacoes.
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Sobre a Eventoria Pro

Na EventoriaPro, ajudamos expositores a
maximizar o impacto da sua participacao
em eventos, com servicos como gestao de
stands, planejamento estratégico de
ativacoes e relatorios de ROI.
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@eventoriapro
www.eventoriapro.com
Todos os direitos reservados.



